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⾦融× I T でイノベーションを
誰もが夢に向かって⾛ることができる世界を実現する

『ZUU Advisorsサービス説明』

2023年2⽉
株式会社ZUU



会社概要
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ZUUグループ（パーパス）
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会社概要

2013年4⽉設⽴、2018年に東証グロース上場。
リテール＆コーポレートフィンテックサービスを総合的に展開中。



Copyright  2022  ZUU Co.,Ltd. all rights reserved.

参考：金融ITスペシャリスト集団

・ ZUUの経営ボードメンバーは、⾦融機関、IT企業出⾝者で構成、フィンテックサービスを通じた
⾦融再創造に向けて運営



Copyright  2022  ZUU Co.,Ltd. all rights reserved.

弊社代表冨⽥に対する外部評価
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・ 事業・資産双⽅の戦略に専⾨性を持つ国内唯⼀の元プライベートバンカー・上場経営者

Confidential
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EY新⽇本監査法⼈ 経営者向けイベント基調登壇

⼀橋⼤学経済学部卒業。⼤学在学中にIT分野で起業。
2006年 野村證券株式会社に⼊社。東京および海外における富
裕層向けプライベートバンキング業務、ASEAN地域の経営戦
略などを担当する中で、銀⾏、証券、保険、不動産、信託、税
務など、⾦融の全分野を経験する。
2013年4⽉ 株式会社ZUUを設⽴、代表取締役に就任。⽉間利
⽤者が1200万⼈を超える経済⾦融メディア「ZUU online」を
運営。複数のテクノロジー企業アワードにおいて上位⼊賞を果
たし、会社設⽴から5年後の2018年6⽉に東京証券取引所マザ
ーズへ上場。
著書に12万部を突破した『⻤速PDCA』をはじめ『図解 ⻤速
PDCA』『⻤速PDCA⼿帳』

冨⽥ 和成 Kazumasa Tomita 

株式会社ZUU  代表取締役

ZUU冨⽥と三井住友信託銀⾏、UBSグループの
専⾨家イベント基調登壇
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事業全体概要
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・ 個⼈/法⼈のお客様に向けてメディアプラットフォームを通じてさまざまなソリューション・サー
ビスを提供

Confidential
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ZUU online は、
”個人が人生を経営する時代”において、人生経営に必要な「お金と時間」という資本

を
コントロールするために必要な情報を提供するメディアプラットフォームです。

お金や時間のリテラシーを身につけることで、個人が夢や目標を持ち、
全力でチャレンジできるようサポートしています。

運営メディア紹介〜ZUU online〜

400万 Unique Users / month

1,000万 Pageviews / month

40万 Followers
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ZUU onlineが配信しているコンテンツ

毎日数十本のお金の知識が向上するコラムを配信

主なコンテンツの紹介

株

証券

為替

相場

投資信託

不動産投資

相続

資産運用

税金

税金

住宅ローン

退職金

FinTech

キャリア

ヘルスケア

旅行

etc.

高い「専門性」と「企画力」で幅広い

情報を発信し、「お金のリテラシー向上」に

貢献することで読者が抱える様々な「お金の

問題」を自ら解決できるようにします。

とは



ZUU Advisorsについて
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Confidential

• 資産を多く保有されている⽅々の声として、時間と労⼒の観点でなかなか有効活⽤できていない、
相談相⼿がいないといったお声を頂戴しています。

お客様のお悩みに対して適切な相談相手が不足している・・・

⾃分の資産をどう⾼め、残し、
運⽤するか、総合的な相談

相⼿が必要

【富裕層の持つ課題】
1. 資産全体を俯瞰で可視化してアドバイスしてくれる⼈がいない
2. 資産を資本と捉え直して、アセットアロケーションできない
3. 結果として⽬先の個々の投資商品の検討しかできない

事業
資本

固定
資本

⾦融
資本

⼈的
資本

自社株
エンジェル投資

M&A

時間
人脈・信用
知識・スキル

不動産
再生エネルギー

絵画

現金
保険

有価証券
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ZUU Advisorsではお客様の成果が出る資産運用の道筋をサポート！
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提携資産アドバイザー
お客様の⽬標/ニーズ/価値観にフィット
しそうなアドバイザーを厳選してご紹介

（期待リターン4〜7%）

資産運⽤の思考法

お客様の投資思考/バランスシート/
推奨ポートフォリオを整理します

お客様の目指すライフスタイルの
実現に向けて実行支援
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特徴① コンシェルジュ型
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• お客様と専⾨家との間に⼊り、最終的な結果まで伴⾛させていただきます。

Confidential

不動産と
株式に偏
っている
リスクな
い︖

税⾦対策
をどうし
たらい
い︖

どの専⾨
家がわか
らない︖

コンシェルジュ

社内専⾨チーム

SOで多
額がはい
った。ど
う運⽤︖

アドバイザー

得意な資産アドバイザーを紹介

最終的な結果
まで伴⾛（初回）三者⾯談
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特徴② 中長期のご支援
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• 弊社では市場では出回らない特別な商品やサービス、情報提供をさせて頂きます（ご希望のお客様
に対して優先的にご案内。）

Confidential

特別な商品やサービスのご案内（⼀例） プライベート・ウェルス・メンバーズ

貸付型の私募ファンドご
案内（SDGｓ推進のため、
再⽣エネルギー事業融
資）
将来有望な未上場企業
のご案内

昨年よりファミリーオフィス型の資産アドバイザリー
サービス『プライベート・ウェルス・メンバーズ』を
提供。現在、登録総資産額が2,352億円(FY2022 3Q
時点）
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お客様の相談事例
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30代男性/会社員

40代⼥性/会社員

今後の運⽤を考える上で、
どのような運⽤が良いのかしれてよかった。

⾦融機関では聞けないような
アドバイスを貰えてよかった。

60代男性/引退

中⽴的な⽴場で客観的な意⾒をもらえるのでは
ないかと思い、相談に申し込みをした。

⾊々な情報を提供してもらい、
紹介してもらったところと契約し満⾜している。

60代男性/経営者

60歳半ばでキャリアがひと段落し、健康寿命
と資産寿命を再考しようと考えていた際に、ネ
ットで貴社のウェビナーを知り、受講した所、

内容が良かったため。

これまで複数のＩＦＡから提案を受けましたが、
様々のキャリアの⽅がいらっしゃり、特に海外
⾦融商品については疎い⽅が多いので、納得す
るまでよく話を聞いた⽅が良いと感じました

VUCA時代の資産形成戦略 ボラティリティの⾼
いマーケット 過去に前例のない世界的な⾦融
緩和の影響 上記を前提として資産形成をする
ために、プロのアドバイスをいただきたかった

経験豊富なプロのアドバイスを得ることが、⽬
標達成までの期間を短縮し、達成可能性を上げ
ると思います
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「ZUU Advisors」サービスフロー
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照会

⾯談設定
（メール連絡）
⼀次⾯談
（ZOOM

⾯談）
ご判断

ZUU（初回のみ⾯談同席）

申込み 事前⾯談 ⾯談 提案検討 ⾯談 契約

資産アドバイザー

お客様

ZUU

フ
ロ

ー
実

施
内

容

提案打診
（メール

連絡）
＊詳細個⼈
情報省く

ZOOM
⾯談

（3社）
提案
整理

ZOOM
⾯談

フォロー

ZUUからの
継続サポート

事業者からの
継続サポート

• お客様の⾯談から最終的な結論まで適宜フォローさせて頂きますので、お困りごとがございました
ら、何なりとお申し付けください。



APPENDIX
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IFAとは
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• IFAは独⽴型フィナンシャルアドバイザーと略され、⾦融機関から独⽴した企業としてお客様に中
⽴的な⽴場で⾦融商品のご提案などを⾏う事業者となります。

Confidential

IFA 概念図

IFA

ユーザー

金融商品の提案
取引

（入出金）

金融商品の提供

金融商品の確認

手数料の分配
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IFAとFPのメリット/デメリット
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• IFAとFPの違いは取り扱える⾦融商品の違い（保有免許が異なります）と提案できるか否か。
• お互い中⽴的な⽴場で資産運⽤/防衛に関するご提案が可能となります。

Confidential

メリット デメリット 料金体制(一部例外あり)

IFA

①ノルマに縛られず、中立的
な提案が期待できる
②資産全体の相談から、個別
商品提案まで包括的に相談可能
な場合が多い
③転勤ないため、長期的なサ
ポートを期待できる詳細な提案
が可能

①ネット購入に比べて手数料
が割高になる
②銀行や証券会社に比べて会
社規模が小さい
③信頼できるIFAを見つけるの
は簡単ではない

パターン①：商品の売買が発
生する毎に手数料が発生（提携
証券会社より手数料分配）
パターン②：預かり資産残高
に対して手数料が発生

FP

①ノルマに縛られず、中立的
な提案が期待できる
②ライフプランニング全般の
相談・アドバイスが可能
③商品ありきではないから、
より顧客本位の相談ができる

①株式や投資信託等の商品に
関する、提案が法律上できない
②信頼できるFPを見つけるの
は簡単ではない
③（事業者によって）アドバ
イス料が発生するケースがある

パターン①：アドバイス料を
支払う
パターン②：商品の売買が発
生する毎に手数料が発生（提携
事業社より手数料分配）


